MODEL (EXCLUSIEVE) DISTRIBUTIE-OVEREENKOMST

PARTIJEN:

Fabrikant ... (firmanaam, rechtsvorm, zetel) ten deze rechtsgeldig vertegenwoordigd door ..., verder te noemen "de leverancier"

en 

Wederverkoper ... (firmanaam, rechtsvorm, zetel) ten deze rechtsgeldig vertegenwoordigd door ..., verder te noemen "de distributeur". 

OVERWEGENDE DAT:

-
de leverancier zich toelegt op de productie en verkoop van producten zoals hierna gedefinieerd en deze wenst te verkopen aan distributeur;

-
de leverancier de distributeur wenst aan te wijzen als enige wederverkoper binnen het territoir zoals hierna gedefinieerd;

-
de distributeur de producten wenst in te kopen, met het doel deze voor eigen rekening en risico te verkopen binnen het aangegeven territoir.

ZIJN ALS VOLGT OVEREENGEKOMEN:

Artikel 1: Doelstellingen

Lid 1:
De leverancier en de wederverkoper zullen een jaarlijkse ontmoeting houden die plaatsvindt één (1) maand voor het begin van ieder nieuw opvolgend jaar van de overeenkomst, teneinde een redelijke uitvoering en redelijke verkoopdoelstellingen te bespreken en vast te stellen voor dat jaar van de overeenkomst. 

Lid 2:
De wederverkoper zal zich naar beste kunnen inspannen om voldoende producten van leverancier te verkopen, teneinde het niveau van uitvoering en verkoop te bereiken en te handhaven, dat wederzijds is besproken en vastgesteld als zijnde een redelijke norm om te bereiken.

Artikel 2: Orders en levertijden 

Lid 1:
De wederverkoper zal aan de leverancier voor de vijftiende (15e) dag van iedere maand door invulling van door de leverancier te verstrekken formulieren, zijn orders geven voor de door hem gewenste producten. De wederverkoper dient op deze formulieren tevens te vermelden de gewenste levertijd, kwaliteit, type, kleur en eventuele andere kenmerken. 

Lid 2: Voor zover de orders betrekking hebben op producten behorende tot het normale 


assortiment van de leverancier, zoals omschreven in bijlage 2, is de leverancier verplicht deze orders te aanvaarden en uit te voeren. Minimaal éénmaal per jaar zal de lijst zoals opgenomen in bijlage 2 worden vervangen en alsdan direct deel uitmaken van deze overeenkomst.

Lid 3:
De leverancier verplicht zich aan de orders van de wederverkoper alle mogelijke aandacht te besteden en deze zo zorgvuldig mogelijk uit te voeren. De leverancier is gebonden aan de door de wederverkoper opgegeven gewenste levertijden voorzover deze niet afwijken van door de leverancier bij circulaires aan de wederverkoper regelmatig opgegeven leveringstijden. Deze circulaires worden eveneens geacht een onderdeel van deze overeenkomst uit te maken. De leverancier is bevoegd de uitvoering van de orders op te schorten op grond van overmacht, zoals omschreven in artikel 4, zonder deswege tot enige schadevergoeding gehouden te zijn. 

Artikel 3: Rapportage

De distributeur verbindt zich binnen dertig (30) dagen na het einde van ieder kwartaal, gedurende ieder jaar van de overeenkomst te rapporteren hoeveel en van welke soort producten gedurende die periode zijn verkocht. 

Artikel 4: Overmacht

Geen partij is aansprakelijk voor zijn verzuim of is gehouden de ingevolge deze overeenkomst op hem rustende verplichtingen na te komen in het geval dat hij hierbij wordt verhinderd door oorlog, het niet beschikbaar zijn van schepen, vrachtwagens of ander vervoer, oproer, arbeidsonrust, ongeval, overheidsmaatregelen die import of export van goederen verbieden of enige andere oorzaak die buiten de macht van de partij ligt.

Artikel 5: Garantie

De leverancier garandeert de wederverkoper de constante, afgesproken kwaliteit van de geleverde producten. Bij eventuele gebreken, voorzover deze aan het licht komen binnen .. maanden na de datum van de aflevering aan de eindafnemer, zal de leverancier de kosten voor herstel danwel vervanging dragen. De wederverkoper zal zelfstandig zorg dragen voor een adequate garantieregeling ten aanzien van de eindafnemer.

Artikel 6: Exclusiviteit

Lid 1:
De leverancier verleent de distributeur het exclusieve recht om op eigen naam en voor eigen rekening en risico in het territoir, zoals omschreven in bijlage 1, de producten, zoals omschreven in bijlage 2, te verkopen. 

Lid 2:
De distributeur verbindt zich tijdens de duur van de overeenkomst zonder toestemming van de leverancier noch de vertegenwoordiging noch de verkoop van producten op zich te nemen die op grond van hun aard of uiteindelijk gebruik concurreren met de producten zoals omschreven in bijlage 2.

Lid 3:
Op alle aanbiedingen, offertes en overeenkomsten tussen de leverancier en de distributeur zijn de alsdan geldende algemene verkoopvoorwaarden van de leverancier of de distributeur van toepassing. De huidige versie van de algemene verkoopvoorwaarden is als bijlage 3 bij deze overeenkomst opgenomen. Deze algemene verkoopvoorwaarden maken een integraal deel uit van deze overeenkomst en van de hieruit voortvloeiende koopovereenkomsten. Afwijking van de algemene verkoopvoorwaarden is slechts mogelijk met uitdrukkelijke en schriftelijke toestemming van de leverancier of de distributeur.

Artikel 7: Verplichtingen leverancier

Lid 1:
De leverancier verbindt zich:


a:
de producten waarvan de verkoop aan de distributeur is overgedragen in het toegewezen territoir niet zonder diens voorafgaande schriftelijke toestemming zelf te verkopen; 


b: 
de verkoop van producten voor het toegewezen territoir niet aan derden over te dragen zonder voorafgaande schriftelijke toestemming van de distributeur; 


c: 
zijn andere distributeurs en/of agenten voor andere territoria te verbieden voor de in deze overeenkomst genoemde producten marktonderzoek te verrichten of een vestiging respectievelijk magazijn op te richten in het aan de distributeur toegewezen territoir.

Lid 2:
De leverancier heeft de verplichting de distributeur alle bescheiden, informatie, monsters alsmede reclamemateriaal ter beschikking te stellen welke nodig zijn voor het sluiten van transacties en wel kosteloos en zonder berekening van transportkosten en kosten voor in- en uitklaringen. De distributeur is verplicht de bescheiden, het reclamemateriaal alsmede de monsters bij beëindiging van de overeenkomst aan de leverancier terug te geven.

Artikel 8: Verplichtingen distributeur

Lid 1:
De distributeur dient naar beste vermogen de belangen van de leverancier te behartigen binnen het aangegeven territoir. Hij is in het bijzonder verplicht zijn territoir actief te bewerken door nieuwe klanten te werven en met regelmatige tussenpozen bestaande klanten te bezoeken. Tevens is hij verplicht de leverancier alle informatie te geven omtrent de bevordering van de verkoop en de marktpositie in het hem toegewezen territoir, de technische ontwikkeling en de prijzen. 

Lid 2:
De distributeur zal zich inspannen om de verkoop van producten te stimuleren en uit te breiden door middel van adequate marketing. De distributeur verplicht zich om, ter realisering van deze doelstelling, regelmatig advertenties in regionale tijdschriften te laten plaatsen en andere promotie-activiteiten te verzorgen. De kosten dienaangaande zullen voor 50% door de leverancier en voor de overige 50% door de distributeur worden gedragen


of: komen geheel ten laste van de leverancier 


of: komen geheel ten laste van de distributeur.

Lid 3:
De distributeur verbindt zich buiten het territoir niet actief klanten te werven, geen marktonderzoek te verrichten en geen vestiging respectievelijk magazijn voor de verkoop van de producten, zoals genoemd in bijlage 2, op te richten in een ander territoir dan hem is aangewezen. 

Artikel 9: Levering van producten/betaling.

Lid 1:
De leverancier verbindt zich producten te leveren die qua vorm en inhoud overeenkomen met de in het land van de distributeur geldende wettelijke voorschriften en handels-gebruiken. Op aanvraag is de distributeur verplicht de leverancier alle desbetreffende informatie te doen toekomen.

Lid 2:
De leverancier verbindt zich de distributeur te vrijwaren tegen alle jegens laatstgenoemde ingestelde aanspraken op schadevergoeding wegens een gebrek in de producten (productaansprakelijkheid). 

Lid 3:
De leverancier stelt de prijs vast waarvoor hij zijn producten aan de distributeur zal verkopen en behoudt zich het recht voor deze te wijzigen. Dit geldt niet voor reeds afgesloten transacties. Wijzigingen moeten de distributeur één maand van te voren schriftelijk worden medegedeeld. 

Lid 4:
De leverancier neemt het transportrisico op zich ten aanzien van de aan de wederverkoper te leveren producten. De te leveren producten worden door de leverancier verzekerd.

Lid 5: Betaling moet binnen dertig (30) dagen na in ontvangstname van de producten overeen


komstig de geldende deviezenmarktvoorschriften plaatsvinden tenzij in een bepaald geval een afwijkende schriftelijke overeenkomst werd getroffen. 

Lid 6:
De distributeur verbindt zich een adequate voorraad aan te houden ter voorziening in de behoefte van zijn klanten en zal derhalve toezien op het bijtijds en in voldoende mate bij de leverancier bestellen van de producten. Bij waardevermindering van de producten om redenen waarop de distributeur geen invloed heeft, verbindt de leverancier zich de in waarde verminderde producten terug te nemen of de waardevermindering te vereffenen. 

Lid 7:
De leverancier verbindt zich bij ontbinding van de overeenkomst alle producten en reserve-onderdelen terug te kopen van de distributeur. 

Lid 8:
De leverancier verbindt zich om met alle mogelijke zorg de bestellingen van de distributeur uit te voeren. Hij is echter tegenover de distributeur niet aansprakelijk voor schade door levering of vertraagde levering die toe te schrijven is aan overmacht zoals omschreven in artikel 4. 

Lid 9:
De distributeur dient zorg te dragen voor een adequate serviceverlening aan de afnemers van producten.

Artikel 10: Vertrouwelijke gegevens

Lid 1:
Beide partijen zijn gehouden tot geheimhouding van alle gegevens, afkomstig van de andere partij,  die als vertrouwelijk zijn aan te merken.

Lid 2:
Binnen tien (10) dagen na beëindiging van de overeenkomst zal iedere partij de door de geheimhoudingsplicht bestreken gegevens aan de rechthebbende partij retourneren, voor zover dit redelijkerwijs mogelijk is. De geheimhoudingsplicht ten aanzien van deze gegevens zal blijven bestaan na de beëindiging van de overeenkomst.


(Eventueel kan hieraan nog een boeteclausule worden verbonden)

Artikel 11: Intellectuele eigendom/merkrechten

Lid 1:
De leverancier verleent de distributeur voor het aangewezen territoir het exclusieve recht om gedurende de looptijd van deze overeenkomst gebruik te maken van de handelsmerken van de leverancier, met inachtneming van alle aanwijzingen van de leverancier met betrekking tot het gebruik. 

Lid 2:
Bij inbreuk op de betreffende merkrechten stelt de distributeur de leverancier hiervan onverwijld op de hoogte waarna deze passende (rechts)maatregelen zal treffen.


of:


De distributeur verkrijgt bij deze de volmacht én de plicht om zelfstandig tegen merkinbreuken op te treden. De leverancier zal deze bevoegdheid in het merkenregister doen opnemen.

Lid 3:
Het is de distributeur niet toegestaan handelingen te verrichten die strijdig zijn met de handelsnaam, merknaam of andere intellectuele eigendomsrechten van de leverancier. 

Lid 4:
De distributeur is verplicht om de door de leverancier gehanteerde merktekens te gebruiken. Het is de distributeur niet dan na een schriftelijke toestemming van de leverancier toegestaan enig merkteken van de producten te verwijderen of deze te wijzigen, of eigen merktekens op de producten aan te brengen. 

Artikel 12: Duur en beëindiging van de overeenkomst

Lid 1:
Deze overeenkomst is aangegaan voor onbepaalde tijd. Tijdens het eerste jaar kan de overeenkomst door ieder der partijen met een opzegtermijn van twee (2) maanden worden beëindigd, zonder dat de andere partij aanspraak kan maken op schadevergoeding. 

Lid 2:
Na het verstrijken van het eerste jaar kan de overeenkomst door ieder der partijen worden beëindigd met inachtneming van een opzegtermijn van zes (6) maanden. 

Lid 3:
Beëindiging van de overeenkomst geschiedt bij aangetekende brief aan de wederpartij.

Lid 4:
Ieder der partijen heeft in de hieronder omschreven gevallen en voor zover hieronder toegekend, het recht de overeenkomst zonder nadere ingebrekestelling of rechterlijke tussenkomst geheel of gedeeltelijk met onmiddellijke ingang tussentijds te beëindigen: 

a:
wanneer de wederpartij een beroep doet op overmacht en de overmachtsperiode langer dan drie (3) maanden heeft geduurd of zodra vaststaat dat deze langer dan 3 maanden zal duren;


b: 
wanneer door de wederpartij surséance van betaling is aangevraagd, dan wel de wederpartij in staat van faillissement is verklaard.

Lid 5:
Voorts heeft ieder der partijen het recht de overeenkomst zonder rechterlijke tussenkomst geheel of gedeeltelijk met onmiddellijke ingang te ontbinden wanneer de wederpartij enige verplichting uit deze overeenkomst niet nakomt en welke niet nakoming van zo'n ernstige aard is dat handhaving van de overeenkomst in redelijkheid niet van haar kan worden gevergd en de verzakende partij na deswege per aangetekende brief in gebreke te zijn gesteld, nalatig blijft deze verplichting na te komen.

Lid 6:
Een meerderheidsdeelneming van derden aan de onderneming van een der partijen kan niet worden beschouwd als een dringende reden voor de onmiddellijke opzegging van de onderhavige overeenkomst. 

Lid 7:
De partij die de overeenkomst heeft beëindigd, heeft in het geval bedoeld in lid 5 recht op vergoeding van de schade die door een dergelijke beëindiging van de overeenkomst mocht ontstaan. 

Artikel 13: Schadevergoeding

De hoogte van een schadevergoeding, als bedoeld in artikel 12 lid 7 wordt in het geval van de distributeur berekend naar de jaarlijkse bruto-winst van de distributeur en naar de door de distributeur tijdens de duur van de overeenkomst ontwikkelde activiteit betreffende de verkoop van de producten. Dit geldt met name wanneer de distributeur de klantenkring nieuw heeft geworven of uitgebreid en waaruit voor de leverancier aanzienlijke voordelen voortkomen die hem ook na beëindiging van de overeenkomst ten goede komen.

Artikel 14: Toepasselijk recht/geschillen

Lid 1:
Deze overeenkomst en de hieruit voortvloeiende koopovereenkomsten zullen worden beheerst door Nederlands recht met uitsluiting van het Weens Koopverdrag.

Lid 2:
Alle geschillen, tussen partijen voortvloeiende uit deze overeenkomst of daarmee in rechtstreeks of zijdelings verband staande, zullen worden voorgelegd aan de bevoegde rechter van het arrondissement waar de distributeur bij het aangaan van deze overeenkomst is gevestigd en zoals blijkt uit de aanhef van deze overeenkomst.


of:


Alle geschillen die mochten ontstaan naar aanleiding van de onderhavige overeenkomst, danwel van nadere overeenkomsten die daarvan het gevolg mochten zijn, zullen worden beslecht overeenkomstig het arbitragereglement van de Kamer van Koophandel in welk gebied de distributeur is gevestigd. Een geschil is aanwezig als één (1) der partijen zulks verklaart. Het scheidsgerecht zal in beginsel bestaan uit één (1) arbiter. De benoeming van de arbiter(s) geschiedt in onderlinge overeenstemming tussen de partijen, of indien partijen hieromtrent geen overeenstemming kunnen bereiken, door middel van een verzoek aan de voorzitter van de Kamer van Koophandel en Fabrieken binnen welk gebied de distributeur is gevestigd.


Indien de in te stellen eis een financieel belang van € 70.000,- (waarschijnlijk) te boven gaat, zal het scheidsgerecht bestaan uit drie (3) arbiters waarvan de voorzitter de titel meester in de rechten bezit. De plaats van arbitrage zal zijn gelegen in de plaats van vestiging van het hoofdkantoor van de voornoemde Kamer van Koophandel. De procedure zal worden gevoerd in de Nederlandse taal. Het scheidsgerecht beslist naar de regelen des rechts. 

Aldus overeengekomen en in tweevoud opgemaakt en ondertekend op (datum) en (plaats).

...........................

(naam en handtekening distributeur)

...........................

(naam en handtekening leverancier)

Bijlagen:

Bijlage 1:
Territoir

Bijlage 2:
Producten

Bijlage 3:
Algemene verkoopvoorwaarden

Toelichting en checklist bij ‘ distributieovereenkomst’

Algemeen:

De distributie-overeenkomst

De producent die zijn producten niet zelf op een markt kan of wil afzetten, kan daartoe gebruikmaken van een ander: de wederverkoper/distributeur. In dat geval zal hij een distributie-overeenkomst afsluiten. Een distributie-overeenkomst is een overeenkomst tussen een producent of leverancier van een product en een wederverkoper. De wederverkoper wordt daarbij in de gelegenheid gesteld dit product in een bepaald gebied voor eigen rekening en risico te distribueren. Meestal gebeurt dit op basis van een zekere mate van exclusiviteit. De distributie-overeenkomst lijkt op de agentuurovereenkomst met dit verschil dat de agent niet voor eigen rekening en risico werkt.

De Nederlandse wet kent geen aparte regeling ten aanzien van de distributie-overeenkomst. Het staat partijen dan ook volledig vrij de inhoud van de overeenkomst naar eigen inzicht te bepalen. Men mag echter geen afspraken maken die in strijd zijn met het Europese en Nederlandse mededingingsrecht (afspraken die de markt belemmeren). In tegenstelling tot wat velen denken hoeft de overeenkomst niet schriftelijk te worden aangegaan. Het is echter verstandig dit wel te doen om conflicten over afspraken te voorkomen. Mondelinge afspraken zijn immers altijd moeilijk te bewijzen. 

De bijgesloten model-distributie-overeenkomst dient u te beschouwen als een voorbeeld. Vanwege de vele vormen van distributie die er mogelijk zijn, is het onmogelijk een allesomvattend standaardcontract op te stellen. Gebruikt u het onderhavige model dan ook niet als invuloefening doch kijk altijd naar uw specifieke situatie. Dit model is met name geschreven vanuit de optiek van de wederverkoper/distributeur. Om u behulpzaam te zijn bij het eventueel wijzigen of aanvullen van de overeenkomst volgt hieronder een checklist van onderwerpen die in een distributie-overeenkomst geregeld kunnen worden. 

Checklist

- 
Product

-
Levertermijn/risico-overgang

-
Prijs

-
Exclusiviteit 

-
Schadevergoeding

-
Boete beding

-
Aansprakelijkheid (uitsluitings- en vrijwaringsclausule)

-
Productaansprakelijkheid

-
Opzegtermijn

-
Ontbinding (ingebrekestelling, redelijke termijn en verzuim)

-
Garantie/reparatie 

-
Intellectuele Eigendomsrechten (m.n. merkrechten, modelrechten, auteursrechten, octrooirechten)

-
Geheimhoudingsclausule

-
Toepasselijk recht 

-
Arbitrage/bindend advies 

-
Incoterms/Algemene voorwaarden

-
Goodwillvergoeding bij normale beëindiging

-
Omzetresultaten

Het kan zijn dat de toelichting en het model niet volledig is voor uw specifieke geval. Ook kan het zijn dat u de overige bepalingen moet aanpassen aan uw onderneming en activiteiten. Het blijft dus steeds van belang om alle bepalingen zorgvuldig te beoordelen op hun juistheid, volledigheid, wenselijkheid en noodzakelijkheid voor uw situatie.  

Hoewel aan de inhoud en samenstelling van het model distributieovereenkomst de grootste zorg en aandacht is besteed, aanvaardt de KvK geen enkele  aansprakelijkheid voortvloeiende uit het raadplegen en het gebruik daarvan. 

Auteursrecht: Kamer van Koophandel Nederland, 2006.

